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Resumen

La integracion Sudamericana ha avanzado en la Gltima década, desde la liberalizacién de
los intercambios reciprocos y aplicacion de politicas de coordinacion macroecondmicas
hasta el fortalecimiento del Mercado Comun del Sur (MERCOSUR) con el ingreso de
Venezuela en los dltimos afos. Sin embargo y basédndose en el ejemplo de la Union
Europea, la profundizacion de este proceso debe ser evaluado por el grado de insercién
directa de los paises en la economia sudamericana y mundial. En este sentido y por la
importancia estratégica de las exportaciones de manufacturas para el crecimiento
econdmico de un pais, surge la pregunta que motiva esta investigacion: ¢ha sido el
MERCOSUR un factor positivo para promover las exportaciones de manufacturas de los
paises pequefios integrantes del bloque o ha sido la apertura unilateral y bilateral aplicada
por un pais pequefio como Chile las que han afectado mayormente? Este estudio buscara
determinar el efecto del MERCOSUR, los acuerdos bilaterales de Chile y la conectividad
vial en las exportaciones de bienes manufacturados de los paises pequefios de la zona:
Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay, durante el periodo 2002-2014. Para ello, se
analizara el comportamiento exportador de bienes manufacturados en sudamericana y se
especificard un modelo gravitacional para los flujos de exportacion de bienes
manufacturados de los paises en estudio. EI modelo se estimara mediante datos de panel
con efectos estaticos y dinamicos, lo que permite responder al cuestionamiento central. Los
principales resultados indican que las exportaciones de manufacturas de los paises en
estudio tienen un comportamiento dinamico, condicionado positivamente por el monto
exportado de manufactura del afio anterior. Por otra parte, no se observa efectos
significativos del MERCOSUR en las exportaciones de manufacturas de Argentina,
Paraguay y Uruguay, como tampoco, se observan efectos significativos de los acuerdos
bilaterales firmados por Chile con sus socios comerciales en dichas exportaciones.
Palabras claves: Exportaciones de Manufacturas; MERCOSUR; Chile; Acuerdos
Comerciales; Regionalismo.

JEL: F5; F4.



EFECTOS DE LA POLITICA COMERCIAL Y CONECTIVIDAD VIAL EN LA
EVOLUCION EXPORTACION DE MANUFACTURAS EN SUDAMERICA

1. INTRODUCCION

La teoria econdmica tradicional, basada en las ventajas comparativas de los paises, ha
postulado que los paises con una economia abierta al comercio internacional podrian
maximizar el bienestar social e ingreso nacional. Sin embargo, Benavente (2001) expone
que en los medios académicos de América Latina ““...se puso en tela de juicio la supuesta
relacién teorica entre apertura comercial y crecimiento.” (p. 8) y se critico la metodologia
de la literatura empirica, dado los decepcionantes resultados en materia de crecimiento
Latinoamericano. Para Benavente (2001) no es irracional atribuir el aumento de las
exportaciones de manufacturas Latinoamericanas a la liberacion arancelaria unilateral y a
la proliferacion de acuerdos bilaterales comerciales en la region, liderado por Chile,
aungue no son descartables los efectos de la integracién econdmica regional. Sin embargo,
“...la experiencia de la region refuerza la postura de quienes afirman que la sola apertura
unilateral no es condicidn suficiente para materializar el aumento del comercio.” (p.9).

Si revisamos las evidencias de los paises sudamericanos y su comportamiento exportador
en manufacturas en la Gltima década, observamos un reconocimiento generalizado que el
dinamismo exportador y diversificado ha sido menor a lo esperado. En Colombia, por
ejemplo, Torres y Gilles (2012) evidencian que el comportamiento de las exportaciones
totales colombianas, en estas dos décadas (1990-2010), se orienta a productos primarios y
manufacturas basados en recursos naturales y poca tecnologia, observandose un lento
proceso de diversificacion exportadora y reconociendo que la oferta exportable colombiana
esta de espaldas a la dindmica mundial de exportaciones, que se centra en exportaciones de
manufacturas. Los autores plantean la necesidad de un nuevo tipo de intervencion estatal,
que debe ser selectiva y funcional. Los mismos autores, Torres y Gilles (2013) analizan el
comportamiento de las exportaciones industriales de una muestra representativa de paises
latinoamericanos en el periodo 1990-2010, concluyendo que la diversificacion exportadora
que se dio en la regién, con excepcion de México y Brasil, se ha venido desmontado por la
preeminencia de las exportaciones de productos basicos y mineros.

China en la actualidad es uno de los principales socios comerciales de Sudamérica,
concentrandose en cuatro paises: Brasil, Chile, Argentinay México (ALADI, 2015). Frente
a esta realidad, los autores Bekerman et al. (2014) plantean que el fortalecimiento de las
relaciones econdmicas entre China y los paises de América Latina se esta desarrollando en
un marco de fuertes transformaciones en el escenario mundial. Efectivamente, China se ha
posicionado como el principal pais manufacturero y exportador del mundo, desplazando a
tradicionales centros de acumulacién de capital y desarrollo tecnolégico como la Union
Europea (UE), por lo que esta relacion comercial de China con Sudamérica puede ofrecer
oportunidades en el corto plazo, como también, plantea desafios en el largo plazo,
enfatizando la primarizacion de las exportaciones, deficit comerciales significativos en
productos de mediana y alta intensidad tecnoldgica, desintegracién de las cadenas
productivas, reduccion del comercio regional, pérdida de participacion en terceros
mercados y, probablemente, debilitamiento de los procesos de integracion regional o
bilateral en Sudameérica. En este sentido, los esfuerzos productivos y comerciales para
cubrir la demanda de China en bienes basicos y mineros pueden desgastar otro tipo de
producciones y exportaciones no tradicionales, como la manufactura, pudiendo desmontar
cualquier esfuerzo por una integracién comercial regional eficiente. Bernal-Meza (2013)

2



estudia la politica exterior de China y sus relaciones con América Latina, centrandose en
dos paises del MERCOSUR (Brasil y Argentina) y Chile, los cuales adoptaron una vision
centrada en la relevancia del mercado chino para sus exportaciones de commodities. Sin
embargo y pese a los esfuerzos de los Ultimos veinte afios, Bernal-Meza concluye que el
gran desconocimiento mutuo de ambas regiones afecta la evolucion futura de las relaciones
bilaterales. En concordancia con el analisis del autor, al comparar las canastas de
exportaciones de los paises del MERCOSUR con Chile, se advierte que el acuerdo de libre
comercio de Chile con China, ha permitido aumentar levemente la diversificacion de
productos exportados, aunque sigue siendo el cobre y sus derivados el principal bien
exportado (45% de las exportaciones totales en el 2014, ALADI (2015)).

Por otra parte, la profundizacién de la integracion econémica MERCOSUR, de fuerte sesgo
liberal para Santos (2015), ha contribuido a profundizar la dependencia econémica de los
demas paises miembros con respecto a Brasil. Para Santos (2015) el derrumbe de las
barreras comerciales y de las restricciones al transito de capitales en el MERCOSUR
propici6 el aumento de la interdependencia desproporcionada y a gran escala, siendo Brasil
el socio més importante del bloque. Inclusive Argentina, ha visto como su dependencia con
Brasil se incrementaba afio tras afio, superando la dependencia con potencias como los
Estados Unidos o China. En relacién a los paises pequefios del MERCOSUR, Uruguay y
Paraguay, la dependencia que era significativa se volvio todavia mas importante.

En los ultimos afios, la integracion Sudamericana se ha reforzado con el bloque
MERCOSUR como con acuerdos bilaterales de complementacion econdmica y Tratados
de Libre Comercio (TLC) liderados principalmente por Chile. Sin embargo y por la
importancia estratégica de las exportaciones de manufacturas para el crecimiento
econdmico de un pais y, por ende, en el empleo y bienestar social, surge la pregunta que
motiva esta investigacion: ¢ha sido el MERCOSUR un factor positivo para promover las
exportaciones de manufacturas de los paises pequefios integrantes del bloque o ha sido la
apertura unilateral y bilateral aplicada por un pais pequefio como Chile las que han afectado
mayormente?.

El objetivo de este estudio es determinar el efecto del MERCOSUR vy los acuerdos
bilaterales de Chile en las exportaciones de bienes manufacturados de los paises pequefios
de la zona: Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay, durante el periodo 2002-2014. El
motivo para estudiar el caso de Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay es que presentan
diferentes tamafios en sus economias y poblacion, siendo Paraguay y Uruguay las mas
pequefia y  Argentina un tamafio considerablemente menor al de Brasil, pero mayor a
Paraguay y Uruguay, siendo todos ellos miembros del MERCOSUR. Mientras que Chile,
reconocido como pais pequefio y con equilibrio macroeconémico, presenta libertad
arancelaria y numerosos acuerdos comerciales bilaterales con paises de distintos
continentes. En este estudio, se incluirda Brasil como pais importador, pero no como pais
exportador. ElI motivo de esta exclusion se debe al gran tamafio en poblacion y producto
interno bruto real de este pais comparado con las economias mas pequefias del bloque y
Chile, lo que puede estar provocando una atraccion no necesariamente relacionada con el
acuerdo regionalista, distorsionando posiblemente los resultados de los paises pequefios y
miembros del MERCOSUR. Por otra parte, incluir a Paraguay como pais que no tiene
salida al mar y baja infraestructura en conectividad terrestre; Argentina que ha
incrementado progresivamente el costo de exportacion por contenedor; Uruguay con la méas
baja poblacion y Chile con salida al océano pacifico y baja infraestructura en lineas féerreas,
aumenta la originalidad de esta investigacion.



Para lograr el objetivo planteado se analizara la evolucion de las exportaciones de bienes
manufacturados en Sudameérica, identificando sus principales socios comerciales.
Posteriormente, se especificara un modelo gravitacional para los flujos de exportacion de
bienes manufacturados de Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay con el propoésito de
determinar los efectos del bloque regional MERCOSUR vy los acuerdos bilaterales. El
modelo se estimara mediante datos de panel con efectos estaticos y dindmicos, lo que
permite responder al cuestionamiento central.

Los principales resultados indican que las exportaciones de manufacturas de los paises en
estudio tienen un comportamiento dinamico, condicionado positivamente por el monto
exportado de manufactura del afio anterior. Por otra parte, no se observa efectos
significativos del MERCOSUR en las exportaciones de manufacturas de Argentina,
Paraguay y Uruguay, como tampoco, se observan efectos significativos de los acuerdos
bilaterales firmados por Chile con sus socios comerciales en dichas exportaciones.

2. EVOLUCION HISTORICA DE EXPORTACIONES DE MANUFACTURA EN
SUDAMERICA

A mediados de la década de 1940 y dado los sucesos internacionales, los paises
Latinoamericanos apostaron por la industrializacion y se volcaron hacia los socios
regionales para satisfacer sus demandas alcanzando niveles histéricos de interdependencia
que, segun Giordano (2000), no se han logrado recuperar. Malamud (1992) describe ese
periodo como un importante avance en la industrializacion sustitutiva, en cuanto a la
produccion de bienes de consumo final como alimentos y bebidas, productos quimicos y
farmacéuticos, textiles, calzado, electrodomésticos, bicicletas y motocicletas y ensamblado
de automoviles. Sin embargo, sefiala que la dependencia de importaciones extranjeras se
mantuvo y sélo se modificaron los patrones de bienes importados.

En los afios sesenta, los mercados mundiales de los principales bienes exportados de
Sudamérica (café, trigo y cobre) sufrieron un descenso sostenido de precios, lo que agudiz6
aun mas los términos desiguales del intercambio. El deterioro de las transacciones externas
y el acelerado proceso inflacionario contribuyeron al aumento de la dependencia y de la
deuda externa, obligando a someter las politicas internas al examen y cumplimiento de
condiciones exigidas por el Fondo Monetario Internacional (FMI). En el curso de la
segunda mitad de los sesenta, las recesiones de los paises méas industrializados de la region
condujeron a la aplicacion de una nueva estrategia comercial. Con el propdsito de disminuir
las importaciones y proyectar las exportaciones, se promovid la exportacion no tradicional,
especialmente bienes industrializados, con la aplicacion de incentivos fiscales,
arancelarios, crediticios y cambiarios. En las ramas metalmecéanicas hubo importantes
avances hacia la diversificacion de la exportacion con cantidades crecientes de ventas al
exterior. En los casos de Brasil, Argentina y Uruguay, se incremento en forma sustantiva
la venta de curtidos y semicurtidos y el volumen de produccidn en otros sectores como
zapatos, marroquineria y vestimenta era incipiente, pero promisorio (CEPAL, 1973).
Brasil en 1964 inicia el proceso de reforma rompiendo con las politicas de sustitucion a las
importaciones, aplicada desde la década de los cuarenta, sustentandose en un disefio
dirigido a mejorar el funcionamiento de sus mercados y al desarrollo exportador. Para esto,
se optd por eliminar los principales impuestos a la exportacion, establecer créditos de
subsidios e incentivos fiscales para actividades exportadoras; reducir el déficit del sector
publico y promocionar el desarrollo de mercados de capital doméstico (Corbo, 2000).



En la década de 1970, entre sucesivas crisis del petroleo, el crecimiento econémico
dependid del préstamo externo cuyos intereses supuestamente se pagarian con el aumento
progresivo de las exportaciones. Segun datos de Skidmore y Smith (1996), en este periodo
Latinoamerica increment6 su deuda externa de 27.000 millones a 231.000 millones de
ddlares de EEUU, con un pago anual aproximado de 18.000 millones de ddlares por
concepto de intereses mas amortizaciones. Los principales deudores latinoamericanos
fueron Argentina, Brasil y México y, en paises como Argentina y Chile, el endeudamiento
sirvié para financiar experiencias neoliberales. El aumento de la deuda condujo a que en
los afios ochenta los acreedores brasilefios interrumpieran los flujos de capital a este pais,
provocéndose el desequilibrio en su balanza de pagos (Paes y Corseuil, 2001). Diferente
fue el caso de Chile que en 1975 introdujo un intenso programa de estabilizacion y ajuste
estructural orientado a reestablecer el equilibrio macroeconémico y a juntar las bases para
un crecimiento econémico sostenible. Similares iniciativas fracasaron en Argentina (1976)
y en Uruguay (1974) (Corbo, 2000).

La segunda crisis del petrdleo (a fines de los afios 70) reforzo la tendencia inflacionaria,
provocando ajustes generalizados que agudizaron la crisis de la deuda externa. El
coeficiente de exportacion cayo estrepitosamente y las divisas escasearon, acuciada por la
deuda externa, condujo al estancamiento o0 recesion, inicidndose un proceso de
renegociacion de la deuda con participacion del Fondo Monetario Internacional (FMI) y la
banca internacional. EI FMI exigi6 una serie de condiciones como la reduccion del déficit
fiscal, el control de los salarios reales, la limitacion del crédito interno y la disminucion del
endeudamiento del sector publico, el aumento de la recaudacion fiscal, la eliminacion de
los subsidios y la busqueda de un superadvit en la balanza comercial (Esquivel y
Larrain,1999). La excepcion fue Chile al presentar un superavit fiscal sustancial del 4% del
PIB y una tasa de inflacion anual promedio del 30% en el periodo 1979 a 1981.

A mediados de la década de los ochenta Latinoamérica, con excepcion de Venezuela y
Cuba, inicidé un proceso de reorientacion econémica con el propésito de aumentar el
crecimiento, incrementar la eficiencia productiva, mejorar la insercion en los mercados
internacionales, crear empleo y mejorar la equidad (Weéller, 1998). Entre las politicas
aplicadas, se destacaron el saneamiento de los presupuestos, reduccién de la deuda interna;
apertura externa orientada a fortalecer la capacidad de exportacion y la apertura hacia
nuevos mercados; procesos de aprendizaje organizativo- tecnolégico; privatizacion y
desregulacién con la consiguiente reduccién de la burocracia estatal y el fortalecimiento de
las fuerzas del mercado (Messner, 1996). La eliminacion de las distorsiones en mercados
de factores y bienes derivé en la reasignacion de recursos hacia actividades productoras de
bienes exportables y tecnologias més intensas en mano de obra, incrementando la demanda
laboral y la distribucién funcional en el corto y largo plazo, respectivamente (Edwards,
1988). Sin embargo, la década del los 80 es considerada por la CEPAL como una “década
perdida” por los procesos de desindustrializacién y desastrosas repercusiones sociales
(Aquevedo, 1997). La economia de la region registra dos movimientos recesivos: 1981-83
de gran intensidad y 1984-86 caracterizado por una recuperacion fragil y desigual. Ademas,
las reformas tuvieron un efecto negativo en la distribucion del ingreso y, aunque la apertura
comercial permitié aumentar las exportaciones considerablemente, las importaciones lo
hicieron con mayor rapidez, obteniendo déficit comercial. El crecimiento promedio de
Latinoamérica en la década de los noventa alcanzé el 3%, menor que el registrado durante
el periodo 1950-1980 (5,5%) (Schaper y Onffroy de Véréz, 2001).



Entre 1988 y 1998 la exportacion Latinoamericana de bienes primarios disminuye de un
35% a un 23%, distinguiéndose subsectores productivos primarios como: el banano
procedente de Ecuador, Costa Rica y Colombia; azucar de cafia de Brasil; café verde y
tostado de Brasil y Colombia que unido a los productos primarios de México, Guatemala
y Costa Rica, constituyen aproximadamente el 78% de las exportaciones regionales; aceite
de soyay girasol de Argentina, Brasil y Paraguay; flores cortadas con principal procedencia
de Colombia, Ecuador, México y Costa Rica; vino procedente de Chile y Argentina y el
cobre de Chile (Kouzmine, 2001). Las exportaciones de productos basicos y manufacturas
basadas en recursos naturales alcanzaron un alto porcentaje en las exportaciones totales de
los paises del Cono Sur, 58% en el caso del MERCOSUR y 86% en la Comunidad Andina
(CAN). En Bolivia, Colombia y Perl se observé un aumento progresivo de las
exportaciones de productos catalogados como manufacturas de baja tecnologia; en
Argentina, Uruguay, Colombia y Venezuela se incrementd la participacion de las
manufacturas de intensidad tecnoldgica intermedia, en especial, en productos de consumo
duradero; Chile, con altas tasas de crecimiento exportador, aln presenta dependencia de
productos primarios y manufacturas basadas en recursos naturales (90%) (CEPAL, 2002).
En el periodo 1990 a 1998, las exportaciones de manufacturas de nueve paises del sur de
la region (Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, Per(, Uruguay y
Venezuela) a otros paises Latinoamericanos y del Caribe casi se cuadruplicaron
(Benavente, 2001). Sin embargo, Benavente termina por concluir que los paises de la
region no aprovecharon el dinamismo del comercio internacional, ejemplifica con la caida
de las exportaciones manufacturadas en los mercados de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econdémico (OCDE) en el periodo 1980 a 1995.

Segln De Gregorio y Lee (2001) el cambio técnico fue mas alto en Latinoamericana en
1960 y 1970, negativo en los ochenta y, levemente positivo en los noventa, siendo el caso
de Colombia uno de los mas criticos, al presentar una caida en la productividad
multifactorial (Loayza et al., 2002). Los resultados de Baier et al. (2001) confirman una
disminucion de la produccion total de factores en la region a una tasa anual de 2,9%
aproximadamente en los afios noventa. Sin embargo, estudios como el de Muendler (2002)
se sefiala que México, Brasil y Chile presentan una tasa de aumento de la produccion total
de factores en el sector manufacturero.

En el 2001, el complejo escenario internacional contribuy6 al deterioro del comercio
Latinoamericano y el Caribe y la vulnerabilidad del sector externo se vio multiplicada por
la disminucidn de los flujos de financiamiento externo. En estas circunstancias, se reoriento
el destino de las exportaciones, principalmente hacia los paises asiaticos en desarrollo
(CEPAL, 2003). En general, con excepcion de las exportaciones mexicanas cuyos
productos manufacturados han aumentado notoriamente su participacién y de las brasilefias
que se han diversificado, los paises de la regidn ain basan sus ingresos de exportacion en
un numero reducido de productos. Muestra de ello, es Chile que a pesar de sus esfuerzos
por la diversificacion sigue dependiendo del cobre en mas del 40% (CEPAL, 2002). En el
estudio de la ALADI (2003) acerca del patron exportador de los paises de la region entre
1997 y 2001, se concluye que, segun la intensidad tecnoldgica, el 48,5% de las
exportaciones totales de la region correspondieron a sectores industriales que incorporaron
un bajo y medio bajo contenido tecnoldgico; segun la orientacion geografica, el 76% de las
exportaciones totales correspondieron a un mercado inter-regional, con excepcion de
Argentina, Bolivia, Paraguay y Uruguay que superaron el 40% de sus ventas con destino
intra-regional.



En el 2005, los paises sudamericanos se orientaban a diversificar y fortalecer sus
exportaciones de bienes industrializados y servicios, debiendo enfrentar tres focos
problematicos para la region: inequidad social, energia e inversion extranjera. Los costos
de esta inequidad son considerables no sélo por el aumento del nivel de pobreza sino que,
también, perjudica el crecimiento econdmico agregado, en especial, cuando se asocia a la
falta de equidad en el acceso al crédito y educacion, afectando directamente en la insercion
del pais al sistema internacional.

Con la crisis subprime, Ocampo (2009) proyectaba los efectos negativos mas generalizados
para el comercio latinoamericano, con un marcado deterioro de los términos de
intercambio y en una etapa de financiamiento externo privado muy restringido. Dicha
advertencia no solo afecto a las exportaciones de productos basicos, también, a bienes
manufacturados (Grafico 1).

En el gréfico 1, es posible observar la evolucion de las exportaciones de manufactura de
Sudamérica, para el periodo 2002-2014 y compararlos con los registrados por los paises
miembros del MERCOSUR y Chile. En el 2002, se observa un total de exportacion de
52.544 millones de ddlares, de los cuales el 76% corresponde a exportaciones de
manufacturas del MERCOSUR vy un 5,3% de Chile (Gréafico 2). Los totales exportados en
manufactura y su tendencia durante el periodo en estudio son congruentes con lo observado
por el MERCOSUR, principalmente, por el comportamiento exportador de Brasil. El
aumento progresivo de las exportaciones de manufactura por lo paises sudamericanos, se
ve abruptamente afectado en el 2009 con una baja considerable. Los afios posteriores, se
incrementa el monto exportado considerablemente alcanzando su méximo historico en el
2011, bajando significativamente en el 2014. En comparacion a lo expuesto en el 2002
(Gréfico 2), en el 2014 se observa un aumento del nivel de exportacién de manufacturas
brasilefias abarcando el 61% del total exportado en Sudamérica, Argentina un 17% y Chile
un 7%. En contraste, Venezuela baja su participacion, siendo superado por Colombia y
Perq.

En cuanto a la distribucion de las exportaciones de manufacturas por paises miembros del
MERCOSUR en el 2014 (Grafico 3), es posible observar que Brasil es el mayor exportador
de manufactura del blogue abarcando el 76% del total, mientras que Paraguay es el menor
exportador. Brasil es el principal destino de las exportaciones de Argentina (20,3%),
Paraguay (30,8%) y Uruguay (17,6). Para Moncarz et al. (2016) las preferencias obtenidas
por el MERCOSUR a los exportadores brasilefios han permitido aumentar las
exportaciones de productos relativamente sofisticados en los que Brasil no goza de una
ventaja comparativa global, mientras que los paises miembros mas pequefios del
MERCOSUR exportan a la region productos en los que tienen fuertes ventajas
comparativas y con niveles relativamente bajos de sofisticacion. Esto propone que el
MERCOSUR ha ayudado a Brasil a alcanzar sus objetivos de industrializacién, pero no ha
contribuido a la industrializacion de sus miembros mas pequefios



Grafico 1. EXPORTACION DE MANUFACTURAS DE SUDAMERICA 2002-2014
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Fuente: ALADI, Estadisticas de Comercio Exterior por Grupo de Items.
http://consultawebv2.aladi.org/sicoexV2/jsf/comercio_exterior_grupo_items_entrada.seam?cid=51914

Grafico 2. DISTRIBUCION DE EXPORTACIONES DE MANUFACTURAS DE
SUDAMERICA POR PAISES, 2002
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GRAFICO 3. DISTRIBUCION DE EXPORTACION DE MANUFACTURAS EN EL
MERCOSUR POR PAISES, 2014.

Distribucipon de Exportacion de Manufactura en el MERCOSUR
2014 (En % del Total)
2%

19% B Argentina M Brasil ,Paraguay Uruguay
(o]
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En cuanto a los destinos de las exportaciones totales de los paises del MERCOSUR y Chile,
se puede observar que China es uno de los principales destinos para Brasil (18%);
Argentina (6,5%); Chile (24,5%) y Uruguay (13,3%) en el 2014. Para Fung et al (2015)
Brasil comercializa cada vez mas con China y Asia oriental y la Gran China se ha
convertido en una fuente importante de piezas y componentes a las importaciones de
México y Brasil, por lo que, destacan la importancia de este vinculo pan-Pacifico y
anticipan que la red de produccién conjunta de China-Brasil-México seguiré creciendo.
Perrotti (2015) concluye que bajo el supuesto que el crecimiento real del producto interno
bruto chino alcance el 7% anual, el valor (a precios de 2005) de las exportaciones totales
latinoamericanas a China creceria en torno del 10% promedio anual entre 2014 y 2019.
La relacion a la dependencia e influencia de China en el comercio Latinoamericano, se
caracteriza por la excesiva especializacion de la region en exportaciones hacia China de
materias primas con bajo nivel tecnoldgico, mientras que las exportaciones chinas a
América Latina se forman practicamente en su totalidad con manufacturas con altos niveles
de valor agregado y tecnologia. Para Sanchez-Masi (2015) los desafios para los paises
latinoamericanos deben orientarse a aumentar los niveles de ahorro e inversion, incorporar
tecnologias avanzadas y mejorar la productividad, a fin de migrar de ventajas comparativas
basadas en la explotacién de materias primas hacia ventajas comparativas basadas en la
explotacion del conocimiento y la tecnologia.

3. ESPECIFICACION DEL MODELO GRAVITACIONAL
El modelo de gravedad aplicado al comercio internacional comenz6 a utilizarse en 1962
con Tinbergen, al proponer una ecuacion de gravedad para explicar los niveles de comercio
de un pais en términos del tamafio econémico de los socios comerciales y distancia entre
ellos. Poyhonen (1963) y Linnemann (1966) agregaron variables poblacionales para
reflejar el desempefio de las economias de escala. Los estudios de Anderson (1979),



Bergstrand (1985) y Helpman y Krugman (1985) derivaron las ecuaciones gravitacionales
a modelos de comercio internacional, dando sustento tedrico riguroso.

En esta investigacion se utilizard un modelo gravitacional ampliado y adaptado a la realidad
del comercio exterior sudamericano. La ecuacion especificada (Ecuaciones 1) tienen como
variable dependiente las exportaciones de manufacturas de los paises de Argentina, Chile,
Paraguay y Uruguay, con sus principales socios comerciales (78 paises, Tabla 1) durante
el periodo 2002-2014, en logaritmos naturales para garantizar la linealidad del modelo,
siendo determinadas como:

In(exmyje) = Bo+p1 ln(PIBit) + 5, (PIBjt) + B35 ln(DiStij) + Baln(IF) + PsIn(coste;;)

+ Z Bi Pij+Ui;
k

(Ecuacién 1)

Donde:

i denota al exportador; j al importador; t tiempo (afio);

Exm : Exportaciones de manufacturas!;

PIB  :Producto Interno Bruto per capita, PPA (pesos a precios internacionales constantes

de 2011)?;
Dist : Distancia (Km.) entre las capitales®.
IF . Indice de Infraestructura (Ecuacion 2).

Coste : Costo de exportacion por contenedor en dolares?.

A pesar que el costo de transporte no cambia los fundamentos teoricos de las ventajas
comparativas o beneficios del comercio internacional, puede distorsionar el movimiento
de bienes o servicios e influir en la orientacion del comercio, términos de intercambio,
acuerdos entre paises y competitividad global. Hoffman (2000), por ejemplo, plantea que
el comercio exterior de un pais esté estrechamente vinculado a su ubicacién geogréfica, los
servicios de transporte que cubren las distancias hacia los mercados y los puertos por los
cuales pasa este comercio. Por ello y siguiendo las indicaciones y evidencias de Hoffman
(2000), Yeaple y Golub (2002), Kyvik y Piermartini (2004) y Limao y Venables (2001),
se ha construido este indice de infraestructura, principalmente, porque el intercambio de
bienes entre paises del MERCOSUR y Chile es dependiente del servicio de transporte y
viabilidad terrestre.

El indice de Infraestructura (IF) se ha calculado mediante la Ecuacion 2:

Km. Carretera Pavimentada;s+Km.Lineas Ferreasit)

IFlt = ( D;it

Ecuacién 2

Siendo, Km. Kilometros y DP densidad de la poblacion. El indice de Infraestructura (IF)
mas bajo detectado es en Paraguay en el 2014 (976) y el mas alto en Argentina en el 2002
(8360).

1 Fuente de montos exportados por categorias generales, ALADI (Estadisticas/comercio Exterior)
http://consultawebv2.aladi.org/sicoexV2/jsf/comercio_exterior_grupo_items_entrada.seam?cid=4235

2 Fuente Banco Mundial, Indicadores Econémicos.

3 Fuente: http://www.distanciasentreciudades.com/
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Ademas, se incorpora a la ecuacion la variable explicativa costo de exportacién por
contenedor en ddlares, principalmente para percibir el impacto de la facilitacion comercial,
portuaria y logistica en las exportaciones de manufacturas de los paises en estudio. El costo
de exportacion por contenedor més alto se observa en Paraguay en el 2013 y 2014 y en
Argentina en el 2014 con 1850 USD y 1770, respectivamente. El costo de exportacion por
contenedor mas bajo se observa en Chile durante el periodo 2002-2007 (645 USD).

Con el propdsito de incluir variables que representen aspectos culturales, comerciales o
geogréficos, se incluyen en la ecuacion 1 las variables ficticias especificadas como
(2k Bx Pyj), asumiendo valor 1 en caso de presentarse el evento o valor cero en caso de no
presentarse. Las variables ficticias son:

MERCOSUR . Pais exportador e importador miembros del MERCOSUR,
incluyendo a Venezuela en el 2013.
CI-NAFTA : Chile exporta a paises miembros del Tratado de Libre Comercio de

América del Norte (NAFTA, Estados Unidos, Canada y Chile), con los cuales Chile ha
firmado tratados de libre comercio con cada uno de ellos (2004, 1997 y 1999,
respectivamente)

Cl-China : Chile exporta a China, pais con el cual se firmo Tratado de Libre
Comercio (TLC) en el 2005.

CI-UE : Chile exporta a paises miembros de la UE, blogue regional con el
cual se firmo acuerdo de asociacion en el 2002.

CI-MERCOSUR : Chile exporta a paises miembros del MERCOSUR o paises
miembros del MERCOSUR exportan a Chile, bloque regional con el que se firmo acuerdo
de complementacion econdmica en 1996, incluyéndose a Venezuela en el 2013.

CI-CA : Chile exporta a paises miembros de la CA (Centro América), con
los cuales Chile firma acuerdo en el 2002.

Idioma en Comun  : Pais exportador e importador con idioma en comudn.

FC : Pais exportador e importador con frontera en comun.

NS : Pais exportador sin salida al mar, en este caso, Paraguay.

Crisis Subprime : Exportaciones efectuadas en el afio 2009.

Dado que se aplicara un modelo gravitacional a una muestra de 78 paises (Tabla 1) con
4212 observaciones totales y para exportaciones de bienes manufacturados, algunas
observaciones en las variables enddgenas asumen valor cero (110 observaciones,
principalmente en Paraguay y Uruguay). Para ello, seguiremos las sugerencias de los
autores (Eichengreen e Irwin, 1997 y Wall, 2003) y se sumara 1 a esas observaciones que
asumen valor cero en algun afio.

La ecuacion 1 se estimard mediante datos de panel estaticos con efectos aleatorios (GLS,
Minimo Cuadrado Generalizado), donde el intercepto de la regresion (Bo) Se considera
como una variable aleatoria con un valor medio P y una desviacion aleatoria u, de este

valor medio.

Para la estimacion con datos de panel estaticos con efectos fijos, la ecuacion 1 es adaptada
a la ecuacion 2, excluyendo las variables fijas que se mantienen a través del periodo en
estudio, obteniendo intersecciones fijas para todos los pares de socios comerciales (Bijt).

ln(exmijt) = Bi]'t + ,81 ln(PIBlt) + ﬁZ(PIB]t) + ﬁ3ln(1Fit) + 34_ ln(costei]-) + Z ﬁk Pl]+Ul]
k
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(Ecuacion 2)

Donde, las variables ficticias ( X B P;) son Crisis Subprime; MERCOSUR y Cl-
MERCOSUR. La desventaja de utilizar datos de panel con efectos fijos es que elimina
informacion del modelo, siendo el estimador con efectos fijos menos eficiente que el efecto
aleatorio.
Realizada las estimaciones de efectos fijos y aleatorios se aplicara el test de Hausman para
evaluar las diferencias sistematicas y significativas y poder detectar el efecto estatico mas
representativo del comportamiento exportador de los paises en estudio.

Dada la posible endogeneidad del fendmeno en estudio, es posible que se recomiende
utilizar datos de panel con efectos dindmicos. En ese caso, la ecuacion 1 es adaptada a la
siguiente ecuacion (3):

In(exmji) = Bo+p1 ln(exmijt_l) + ﬁzln(PIBit) + ﬁ3ln(PIBjt) + 5, ln(Distl-j) + BsIn(IF;;)

+ ,86 ln(costeij) + Z ﬁk PU+UU
k

(Ecuacién 3)

Siendo, exm;;;_, las exportaciones de manufactura del pais i al pais j en el afio anterior a
periodo t. Dicha ecuacion se estimara utilizando el método generalizado de momentos
(MGM), mediante Arellano y Bond (1991) que utiliza como instrumentos las diferencias
de retardos y Arellano-Bover y Blundell-Bond (1995) que incorpora las variables en
niveles que conforman un sistema de ecuaciones. Las variables ficticias especificadas como
( 2k B, Py) seran las mismas especificadas en la ecuacion 1.

4. RESULTADOS

En la Tabla 2 se puede observar los resultados con datos de panel estaticos con efectos
aleatorios y fijos (Ecuacion 1y 2, respectivamente). Con el prop6sito de comparar las
diferencias entre el coeficiente de efectos fijos y aleatorio, se aplica la prueba de Hausman,
obteniendo Prob> Chi2=0.000. Por consiguiente, se ratifica que el método de efectos fijos
es mas conveniente que el efecto aleatorio para explicar el comportamiento exportador de
bienes manufacturados en los paises en estudio. Sin embargo, el coeficiente de
determinacion alcanzado en la estimacién mediante efectos fijos (0.11) es muy bajo,
detectando endogeneidad en las variables, ratificada por test Durbin Wu Hausman. Dado
esto, se opta por utilizar panel dinamico.
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Tabla 1. PAISES INCLUIDOS EN EL ESTUDIO.

Blogue o0 Region | PAIS Blogue 0 Region | PAIS Blogue o Region | PAIS

Union Europea | ALEMANIA MERCOSUR ARGENTINA Paises no KENIA
AUSTRIA BRASIL clasificados MALASIA
BELGICA PARAGUAY MAURICIO
BULGARIA URUGUAY MAURITANIA
CROACIA VENEZUELA NAMIBIA
DINAMARCA | Centro América COSTARICA NORUEGA
ESLOVENIA CA EL SALVADOR PAKISTAN
ESPANA HONDURAS PANAMA
ESTONIA NICARAGUA PUERTO RICO
FINLANDIA Sudamérica BOLIVIA RUSIA
FRANCIA COLOMBIA SENEGAL
GRECIA ECUADOR SRI LANKA
HUNGRIA PERU SUDAFRICA
IRLANDA Paises no BANGLADESH SUIZA
ITALIA clasificados BELICE TANZANIA
LETONIA BENIN THAILANDIA

TRINIDAD

LITUANIA CAMBODIA TOBAGO
LUXEMBURGO CHINA TURQUIA
MALTA CAMERUN UCRANIA
POLONIA COREA DEL SUR VIETNAM
PORTUGAL DOMINICA
REINO UNIDO EGIPTO
REP. CHECA FILIPINAS
REP.
DOMINICANA GUATEMALA
RUMANIA INDIA
SUECIA INDONESIA
CANADA IRAN

NAFTA EEUU ISLANDIA
MEXICO JAPON
NUEVA
ZELANDIA JORDANIA

P4 SINGAPUR KASAJSTAN

Nota: Dichos paises, constituyen en promedio el 96% de los destinos de exportacion de bienes manufacturados de
Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay durante el periodo de estudio. La exclusion de paises se debe a la escasez o
ausencia de intercambio durante tres 0 mas afios consecutivos en el periodo de estudio. El total de observaciones son

4212.
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Tabla 2: RESULTADOS MEDIANTE DATOS DE PANEL ESTATICOS CON
EFECTOS ALEATORIOS Y FIJOS

Variables Aleatorio Fijo

Ec.1 Ec. 2
Ln(PIBj) 1.03 (0.12) 1.69***(0.2)
Ln(PIB)) 1.4***(0.15) 0.68***(0.17)
Ln(Distij) -0.31 (0.37)
Ln(lIF) 0.84***(0.2) -2.67*** (0.9)
Ln(Costei) 0.28 (0.2) -0.17 (0.26)
MERCOSUR 0.51 (0.36) 0.38 (0.38)
CI-NAFTA 4.55 ***(1.48)
Cl-China 0.92(0.59) 0.02 (0.62)
Cl-UE 0.01 (0.5)
CI-MERSOCUR 0.01 (0.66) -0.62 (0.82)
CI-CA 0.21 (0.4)
Id 2.37*%** (0.46)
Fc 3.53***(0.82)
NS -1.59***(0.42) 0.14***(0.04)
Crisis Subprime -0.07(0.06) -0.08(0.6)
Constante -32.4%**(4.7) 6.10***(10.0)
R? 0.51 0.11

Nota: Valores con heteroscedasticidad corregida. Nivel de significancia: *** = 0% error;
**=0%<P<25%; * =2.5%< P <5%. Valores entre paréntesis es estandar de error.

En la tabla 3, se observa los resultados de la estimacion de la ecuacion 3 mediante datos de
panel con efectos dinamicos con un retardo de la variable dependiente. De acuerdo a los
coeficientes estimados mediante datos de panel con efectos dinamicos (Ecuacion 3, Tabla
3), es posible concluir que la endogeniedad disminuye y concuerda con lo teéricamente
esperado. Los resultados indican que las exportaciones de manufacturas del afio anterior
influyen positivamente en las exportaciones de manufacturas de Argentina, Chile,
Paraguay y Ururguay. Ademas, los coeficientes de las variables Producto Interno Bruto
(PIB) per capita del exportador e importador y distancia geogréafica son significativos y con
signos esperados por la teoria gravitacional, siendo los coeficientes del PIB per capita
positivos y distancia geografica negativo. Por otra parte, el coeficiente del indice de
infraestructura es positivo y significativo, concordando a lo observado en los estudios de
Hoffman (2000), Yeaple y Golub (2002), Kyvik y Piermartini (2004) y Limao y Venables
(2001). Es posible detectar que la crisis subprime (2009) afectd negativamente en las
exportaciones de manufacturas de los paises en estudio. No se observa coeficientes
significativos de la variable costo de exportacién por contenedor y de las variables ficticias
representativas de acuerdos comerciales, MERCOSUR, idioma en comun, no salida al mar
y frontera en comun.
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Tabla 3: RESULTADOS ESTIMACION MEDIANTE DATOS DE PANEL DINAMICA

Variables Arellano Bond Arellano-Bover y
Blunder-Bond
exmyjr_q 0.17***(0.02) 0.27***(0.02)
Ln(PIBi) 0.97***(0.34) 0.96*** (0.13)
Ln(PIB)) 2.15***(0.42) 0.92***(0.2)
Ln(Distij) -5.53***(1.65) -2.69*** (1.05)
Ln(IF) 3.39**(1.5) 1.15***(0.29)
Crisis Subprime -0.13**(0.05) -0.21***(0.05)
Constante - -
Nota: Valores con

heteroscedasticidad corregida. Nivel de significancia: *** = 0% error; ** =0% < P < 2.5%; * =2.5% < P
< 5%. Valores entre paréntesis es estandar de error.

5. CONCLUSIONES

La revision de la evolucion historica del desarrollo exportador de manufacturas en
Sudamérica permite observar el lento avance de la industria y aplicacion tecnologica en
procesos productivos. Las crisis externas, como la del petréleo en la década de los setenta
y crisis subprime, han provocado desequilibrios macroecondmicos generalizados en
Sudamérica, afectando la produccion y exportacion de manufactura. Por otra parte, el
aumento progresivo del producto interno bruto de China ha provocado un aumento
considerable de las exportaciones latinoamericanas, proyectandose aumentos
considerables en los proximos afios. Sin embargo, este aumento de las exportaciones
destinadas a China se centra en materias primas con bajo nivel tecnolégico, atrayendo todos
los factores productivos a esa linea de produccion y desmantelando el sector
manufacturero. Este proceso conlleva al debilitamiento de procesos integracionistas en
Sudamérica.

Al especificar un modelo gravitacional para los flujos de exportacion de bienes
manufacturados de Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay con el proposito de determinar
los efectos del bloque regional MERCOSUR vy los acuerdos bilaterales durante el periodo
2002-2014, los resultados indican que no existe ningun efecto significativo del
MERCOSUR en las exportaciones de manufacturas de Argentina, Paraguay y Uruguay,
como tampoco, se observan efectos significativos de los acuerdos bilaterales firmados por
Chile con sus socios comerciales en dichas exportaciones.

Los principales resultados muestran que las exportaciones de manufacturas de los paises
en estudio tienen un comportamiento dinamico, condicionado positivamente por el monto
exportado de manufactura del afio anterior. Mientras mayor sea el producto interno bruto
per capita del exportador e importador y los kildbmetros de carretera pavimentada y lineas
férreas de un pais exportador, mayor serd el monto exportable en manufacturas de
Argentina, Chile, Paraguay y Uruguay. Es concluyente que el intercambio de bienes
manufacturados entre paises del MERCOSUR y Chile y entre sus socios comerciales es
dependiente del servicio de transporte y viabilidad terrestre. Mientras que a mayor
distancia geografica entre exportador e importados y la crisis subprime (2009) afectan
negativamente en las exportaciones de manufacturas de los paises en estudio.
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